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OPINIAO

FILIPE SAMBENTO,
diretor comercial da Saint-Gobain

Para uma atividade
(e um negdcio)
mais sustentavel

Setor da construcao é uma area-chave. Por isso,
a Saint-Gobain trabalha diariamente para apresentar
os melhores produtos e as melhores solugoes para

edificios aos clientes.

O ano de 2020 ficara para sempre
na memdria coletiva. Foi, sem di-
vida, um ano atipico e exigente
para muitos setores de atividade.
A atividade da construgio civil
nio foi excegio, mas soube mos-
trar uma grande resiliéncia peran-
te as dificuldades e os desafios que
lhe foram apresentados.

Segundo os dados mais recen-
tes publicados pelo INE, no tercei-
ro trimestre de 2020 o investimen-
to em construgio registou um cres-
cimento homologo de 5,9 por cen-
to. Este valor revela a continua
aposta nesta irea, bem como a
confianca dos investidores.

E de salientar que toda a cadeia
de valor da construgiio nio parou
durante a pandemia, desde o pro-
jeto,  produgdo e a distribui¢io de
materiais ou ao pleno emprego das
equipas de aplicacio e instalagfio.
O setor manteve-se unido e coeso
com vista a sofrer o menor dano
possivel e sair relativamente incod-
lume num ano de grande incerteza.

A distribuigdo dos materiais de
construgio merece aqui um desta-
que particular pela capacidade de
reinventar o seu modelo de negd-
cio perante os novos desafios dita-
dos por esta nova realidade. E f&-

-lo com rapidez e agilidade: na ges-
tdo dos seus horarios, na imple-
menta¢do de normas e procedi-
mentos de seguranga, na gestio
das suas equipas, passando pela
aposta em novos canais nio pre-
senciais, tudo de modo a assegu-
rar a manutengdo da confianga
numa relagio pessoal tdo impor-
tante neste segmento.

As associagdes do setor, que
muito evoluiram ao longo dos al-
timos anos, fizeram também um
trabalho notével e muito profissio-
nal, tendo acompanhado de perto
a atividade da construgio e garan-
tindo suporte, comunica¢io ou
formacio, com perspetivas e pro-
jecOes muito assertivas.

Um setor ainda visto como
conservador soube aproveitar de
forma inteligente as novas tendén-
cias, desenvolvendo competéncias
que resultaram de oportunidades,
como por exemplo a digitalizacio
e que contribuin para esse impac-
to muito positivo no saldo final da
construgdo em 2020,

Sdo, indubitavelmente, os
clientes e o mercado a inspiragio
da atuacio da Saint-Gobain. Nes-
te ano tdo intenso, quisemnos refor-
gar as relacfes de confianca e de

Conseguimos reforgar
um dos nossos pilares
de atuacao: a eficiéncia
energética dos edificios.

Para a Saint-Gobain,

2020 foi um ano de grandes
comquistas, desde logo

a integracdo com sucesso das
atividades de argamassas,
gesso e isolamento - marcas
Weber, Placo e ISOVER,
respetivamente.

parceria com 0s nossos clientes,
com 0s quais temos desenvolvido
projetos solidos e de referéncia e
com quem contamos para o futu-
ro. E gratificante e significativo
que 0s nossos clientes mostrem
uma posigdo robusta no mercado,
que lhes permita assegurar o seu
papel no desenvolvimento do ne-
gocio. O seu sucesso é 0 sucesso da
Saint-Gobain.

Para a Saint-Gobain, 2020 foi
um ano muito positivo e de grandes
conquistas, desde logo a integragiio
com sucesso das atividades de arga-
massas, gesso e isolamento — mar-
cas Weber, Placo e [ISOVER, respe-
tivamente. Esta integragio vem ofe-
recer mais oportunidades aos clien-
tes, com uma proposta de valor con-
junta e um servigo completo.

Também conseguimos reforgar
um dos nossos pilares de atuacio:
a eficiéncia energética dos edifi-
cios. Com os produtos das trés ati-
vidades, oferecemos, de forma sus-
tentada e coerente, solucdes de iso-
lamento térmico para edificios. De
salientar o sistema webertherm
comfort ETICS/ITE da Weber, com
isolamento de |3 de vidro da ISO-
VER, os sistermnas de fachadas Pla-
cotherm V ou Placotherm Integra,

para edificios de alta eficiéncia
energética, ou o sistema de isola-
mento com lds minerais da [5O-
VER, para sistemas de condutas de
ar condicionado.

O objetivo final é a satisfagio
plena de todos os intervenientes da
cadeia de valor, garantindo saide e
conforto nos edificios. Na Saint-Go-
bain acreditamos que para nos sen-
tirmos bem num edificio é necessa-
rio ter a quantidade perfeita de luz,
o nivel adequado de some a tempe-
ratura ideal. Trata-se de design, es-
tética e tecnologia, qualidade e se-
guranga, eficiéncia e sustentabilida-
de. Os edificios t8m o potencial ndo
50 de proteger as pessoas de todos
0s aspetos menos positivos do mun-
do exteriot, como o ruido, o clima e
a poluigdo, mas também de fazer
com que cada um de nds se sinta
mais feliz e permitindo uma vivén-
cia plena, um trabalho proficuo e es-
pagos de descontragio em ambien-
tes mais sauddveis.

Pelo exposto, o setor da cons-
trugio é, e sempre serd, uma area-
~chave, pelo que continuaremos a
trabalhar no sentido de a fazer
crescer de forma cada vez mais in-
tegrada, sustentada e focada no
cliente.

Investimento privado ajuda

o mercado imobiliario

Nos iltimos meses, tem havido sinais positivos em Portugal,
mas o confinamento traz muitos problemas.

O mercado imobiliario em Portu-
gal tem conseguido dar bons sinais,
0 que permite ter algum otimismo.
Nio obstante, a pandemia estd a di-
ficultar imenso esta atividade, logo,
o futuro é uma incégnita. A ques-
tdo como se encontra o mercado
imobilidrio no nosso pais, Reis
Campos, presidente da AICCOPN,
responde que a generalidade dos in-
dicadores disponiveis tem dado “si-
nais positivos ao longo dos altimos
meses, 0 que se deve, em grande
medida, a umna grande resiliéncia do
investimento privado e, em especial,
com o segmento residencial a man-
ter-se alvo de uma elevada procura

nacional e internacional, conti-
nuando a beneficiar de um contex-
to de taxas de juro historicamente
baixas”.

As estimativas veiculadas por
Reis Campos apontam para que o
nimero de novos fogos habitacio-
nais licenciados em 2020 tenha
rondado os 23 mil, um decréscimo
de cerca de 3% face a0 ano ante-
rior, mas representa mais do triplo
do niimero de novos fogos licencia-
dos em 2014, que foi de 6.785.

Ao nivel da concessio de novo
crédito a habitacio, este ano cres-
ceu de 7,1% para 10.186 milhoes
de euros, até ao final de novembro.

E no que toca ao valor de avaliagio
bancaria na habitacio apura-se um
aumento de 6,3% em termos ho-
moélogos, no mesmo més.

Por sua vez, Francisco Bacelar,
presidente da ASMIP - Associagdo
dos Mediadores do Imobilidrio de
Portugal, diz que 0 mercado imobi-
lidrio nacional esta “praticamente

P
parado, ou muito proximo disso”,
por causa do confinamento. Para
agravar a situagio, Francisco Bace-
lar queixa-se que ndo foi concedi-

g q
do ao seu setor um regime de exce-

24
¢io, “como por exemplo 4 ativida-
de seguradora ou dos avaliadores”.

“Nio esperavamos que a pre-
vista segunda vaga atingisse estas
dimensdes, pelo que tinhamos fun-

»pelog
dadas esperangas em darmos inicio
perang
a desejada recuperaciio. Tudo se al-
terou e, neste momento, o futuro é

uma incognita, muito dependente
da dimenséo e fim das restrigdes e,
claro, da respetiva recuperagio eco-
ndmica, em que a nossa atividade
pode ser importante a ajudar”.

A necessidade de
habitacdo mantém-se
Indagado sobre o que espera
para o mercado imobilidrio em
2021, o presidente da ASMIP diz
ser fundamental “manter a resilién-
cia” para sobreviver ds adversida-
des. “Em 36 anos de atividade pas-
sel virias crises, sempre apontadas
como catastroficas, mas acabdmos
por sair delas mais rdpido do que
se previa, e por vezes com ganhos.
Esta é diferente, eu sei, mas a ne-
cessidade de habitagio existe, vai
manter-se, pelo que se houver os
apoios de crédito e o regresso de al-

Nio fivemos regime
de excecdo, como

a atividade seguradora
ou dos avaliadores

FRANCISCO BACELAR,
presidente da ASMIP

guma normalidade econémica, po-
demos esperar ja em 2022, o regres-
50 a0s negdcios, e a0 mercado ma-
duro que antes tinhamos.”

J4 Reis Campos diz que o mer-
cado imobilidrio portugués tem de
estabilizar a confianca e assegurar
a competitividade no plano inter-
no e externo, apostar numa fisca-
lidade menos penalizadora do in-
vestimento e aproveitar 0s novos
instrumentos de financiamento co-
munitério.

Fublicidade

UM TRABALHO
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O que importa
Sa0 as empresas
e 0S seus
colaboradores

A ASMIP é uma associacao de empresas de mediacao
imobiliaria que se distingue por concentrar os seus
esfor¢os no que é verdadeiramente importante para

05 seus associados.

A ASMIP — Associagio dos Media-
dores do [mobilidrio de Portugal é
urna associagio de empresas de me-
dia¢do imobilidria que nascen, em
2014, para “suprir uma lacuna com
a representatividade da classe, jun-
to do mercado, da tutela, do publi-
co, mas sobretudo junto dos seus
profissionais”, comega por explicar
Francisco Bacelar, presidente da AS-
MIP. A associagdo foi fundada por
um grupo de mediadores e tem
como objetivo “melhorar a capaci-
dade dos profissionais de mediacio,
dando-lhes apoio estatistico, juridi-
€0, econdmico, formagio continua,
ética e parcerias vantajosas, de for-
ma a garantir melhores profissio-
nais, que sejam uma mais-valia para
o mercado”. “Nos nossos ideais

existe 0 mediador de exceléncia, a
que procuramos chegar incessante-
mente.”

Ao fazer um balanco destes
anos de operagio, Francisco Bace-
lar reconhece que nio foi facil a
aventura, perante “as dividas de al-
guns, o ceticismo de outros e as bar-
reiras dos que desejavam manter o
status quo”. Nio obstante, tem sido
uma experiéncia “gratificante” pe-
los &xitos alcancados. O responsa-
vel recorda que os primeiros dois
anos foram dificeis, sem receitas e
problemas proprios da juventude.
Com o apoio crescente, traduzido
em nimero de associados, aumen-
tou-se gradualmente as atividades,
as formacdes e as parcerias.

“Estas vantagens atrairam mais

FORMAGOES DE QUALIDADE

A ASMIP destaca-se pelas formacdes que ministra. A de Prevencéo
ao Branqueamento de Capitais é a mais procurada, mas existem ou-
tras. “Para garantir a manutencao da licenga apenas estamos obriga-
dos & formacdo de Prevencido ao Branqueamento de Capitais, que
por esse motivo é a mais requisitada. De seguida, as mais procura-
das sdo as de Marketing e Vendas, a par dos Procedimentos Legais
e Juridicos, componentes essenciais para um bom profissional da me-

diacao imobiliaria.”

empresas, de forma que ja ultrapas-
sdmos o associado niimero 1.000,
dos quais mantemos 850 ativos. A
representacio da classe ficou mais
plural. Passou a haver maior apro-
ximagio aos seus reais problemas,
que carecem imenso de apoio cre-
divel e empenhado”, explica.

Distinta em varios

aspetos: do valor da

quota a pluralidade

Questionado sobre o que distin-
gue a ASMIP, Francisco Bacelar res-
ponde que é o facto de concentrar
os seus esfor¢os no que é “verdadet-
ramente importante para as empre-
sas e 0s seus colaboradores”. “Nas-
cemos para cumprir esse designio,
e perseguimo-lo a toda a hora”

A ASMIP ndo quer ser um en-
cargo financeiro para os seus so-
cios, pelo que o valor da quota con-
tinua a ser de 10 euros. Oferece um
seguro de responsabilidade civil
com “a melhor relagio preco/fran-
quia”. E no que toca a formacio
sdo “bastante competitivos, com
garantia de qualidade nos temas e
formadores”.

“De certa forma conseguimos
fazer mais por menos, fruto do cui-
dado na boa gestdo das receitas,
com o intuito de beneficiar as em-

ey
850

soclos atlvos

10

euros de quota

13

mll seguldores
no facebook

presas, especialmente as mais fra-
geis. A esmagadora maioria é de pe-
quena dimensio, logo, as que mais
precisam de apoio, que antes nio
tinham”, sublinha o responsavel da
ASMIP.

Francisco Bacelar assegura que
a associagio ouve “todas as vozes”,
independentemente da dimensio
do associado, sem tomar partidos.

Conseguimos fazer mais por
menos, fruto do cuidado na
boa gestio das receitas, com
o intuito de beneficiar as
empresas, especialmente as
mais frageis.

FRANGISCO BAGELAR,
presidente da ASHIP

E abrangente e plural “nos diversos
interesses da classe, mas jamais re-
presentante apenas de uma fagéo
ou grupo”, garante.

A ASMIP cresceu num contex-
to de pouca visibilidade mediatica,
que acaba por ser uma medalha,
pois “mesmo sem esse ‘predicado’
tio valorizado noutras latitudes”,
foi reconhecida e acolhida pela clas-
se. Ndo obstante, tudo se alterou e
“o efeito bola de neve deste cresci-
mento é cada vez mais forte e evi-
dente”. A associagio ja conta com
13.000 seguidores no Facebook,
dos quais mais de 80% sdo profis-
sionais.

Um mundo de vantagens

Quanto as vantagens de ser s0-
cio da ASMIP passam, resumida-
mente, pelo apoio “nos processos
de licenciamento, nas renovagdes,
nos seguros, na formacio a pregos
acessivels, no apoio juridico, nos di-
versos protocolos e parcerias tteis,
vantajosas e nalguns casos remune-
radas, para as empresas”. “Junto
dos associados somos um parceiro
atil, sempre atento, disponivel, e de
quem se sentem préximos, numa
aposta que é ponto de honra para
nos, e um dos motivos por gue sen-
timos a necessidade de nascer”

Ha falhas na construcao

A qualidade da construgio em
Portugal, “sobretudo nos tltimos
anos, é, na generalidade, boa”.
Quem o diz é Carlos Mineiro Ai-
res, bastonirio da Ordem dos En-
genheiros (OE).

O responsavel da OE explica
que o pais tem um parque habita-
cional envelhecido, a maior parte

construido nos anos 50 e 60 do sé-
culo passado, a que seguin a demo-
cratizagio do acesso 4 habitacio
propria. “Mas que tem fragilidades,
pois foi feito numa época em que
as exigéncias legais e dos proprios
consumidores eram diferentes.”
Porém, assinala, hoje, nem
tudo é feito com qualidade, conti-

nuando a existir investidores pou-
co escrupulosos que s6 procuram
o lucro facil, sendo que na reabili-
tagdo de apartamentos ou mora-
dias de pequeno porte, por exem-
plo, vende-se muito “gato por le-
bre”.

O bastondrio da OE recorda
que Portugal esté localizado em zo-

nas terrestres muito expostas a
eventos sismicos e, apesar de haver
legislacio e conhecimento de exce-
léncia, continua a pensar-se que isso
s6 acontece aos outros. “E obvio
que vai acontecer e a comunidade
técnica e cientifica nio tem deixado
de alertar para o que pode ser uma
grande catastrofe, mas continnamos

a acreditar em milagres”, avisa.

A OE tem sido uma voz incé-
moda, alertando para “a necessi-
dade de a legislagiio ser revista e
complementada em aspetos tio
simples como a necessidade de ser
garantido o acesso 4 informacio
sobre os edificios, na defesa dos di-
reitos dos consumidores”.
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Projetos que
fazem crescer

Lisboa

GEBALIS promove e gere iméveis de habitacao
piblica na capital. Através de diversos programas,
a empresa desenvolve e requalifica bairros
municipais e ajuda os seus residentes.

A GEBALIS é uma empresa de pro-
mogdo do desenvolvimento local
cujo objetivo é a promogio e gestio
de iméveis de habitacio pablica em
Lisboa. A gestiio do parque habita-
cional assenta numa politica de pro-
ximidade e numa estratégia de ges-
tio integrada, que visa a adminis-
tragdo dos bairros, a requalificacio
e conservagio do patriménio e a
qualidade de vida dos residentes.

Pedro Pinto de Jesus é o presi-
dente do conselho de administragio
da GEBALIS, EM, SA, e faz um ba-
lango “deveras positivo” da opera-
¢io. “Desde 1995, que somos parte
ativa do crescimento da cidade or-
gulhando-nos do crescimento so-
cial, civico, cultural e associativo das
comunidades do nosso parque ha-
bitacional”.

Um dos programas executados
pela GEBALIS que mais se desta-
cam € o “Aqui Ha Mais Bairro”,
uma operagio “impar de requalifi-
cacio dos bairros municipais de Lis-

0 investimento feito no
programa ‘Aqui Ha Mais
Bairro’ é o maior do
municipio na requalificacdo
de habita¢ido piiblica desde
a execucao dos programas
de erradicacdo de barracas.

PEDRC PINTD

DE JESUS,
presidente do Gomselho
de Administrag@o da Gehalis

boa”, abrangendo 30 bairros muni-
cipais, cerca de 425 edificios. Até
2022, beneficiard 9.4 39 fractes com
impacto na qualidade de vida de
26.429 pessoas. Neste momento, es-
tdo concluidas as obras em 139 edi-
ficios.

“S30 obras profundas, com um
forte pendor de sustentabilidade
ambiental e eficiéncia energética,
contemplando trabalhos estruturais
ao nivel das fachadas, coberturas e
redes de abastecimento”, explica Pe-
dro Pinto de Jesus, acrescentando
que o investimento que o municipio
faz neste programa é de “52,5 mi-
lhdes de euros, 0 maior do munici-
pio na requalificacio de habitacio
piblica desde a execucio dos pro-
gramas de erradicagdo de barra-
cas”.

A pandemia tem feito mossa em
muitos setores, atividades, negdcios
e, claro, no investimento em politi-
cas de agdo social, mas o “AquiHa
Mais Bairro” estd a salvo. “E um
programa a médio prazo, de 2017
a 2022, com valores de investimen-
to cativos para a sua execugio que
ndo sofreram qualquer alteracio de-
corrente da pandemia”, esclarece.

Registe-se, a proposito, que a
GEBALIS conseguin adaptar-se 4
nova realidade e as obras de manu-
tengio do patrimonio respeitaram
os cronogramas estabelecidos.
Quanto ao apoio as familias e as
empresas, as medidas extraordind-
riase o Programa de Apoio Econd-
mico e Social, aprovados pela autar-
quia e aplicados pela GEBALIS
“permitiram aos residentes e comer-
clantes encarar este momento com
mais tranquilidade”.

Programa LIFE auxilia
residentes com
deficiéncias profundas

No que diz respeito a outros

A GEBALIS tem
222 trabalhadores

e assume-se como
um destacado
player na
habitacao publica,
gerindo o maior
parque
habitacional do
pais e a primeira
empresa
portuguesa a ser
admitida na
Housing Europe.

A GEBALIS, empresa
de gestdo do parque
publico habitacional
de Lisboa, gere:

22

mil fracGes de habltacao
soclal.

3

mll edificlos.

1.000

espacos hdo habltaclonals,
locallzados em 66 balrros,
nas 24 fregueslas, com 64
mil resldentes.

projetos importantes da GEBALIS
que merecem destaque, além do su-
pracitado “Aqui Ha Mais Bairro”,
Pedro Pinto de Jesus aponta o pro-
grama LIFE, criado em 2010, por
incorporar “principios de inovagio
na requalificagio de habitagdes,
para uso universal, adaptando-as ds
necessidades especiais dos residen-
tes com deficiéncias profundas”.

O LIFE aposta no recurso as
novas tecnologias, nomeadamente
a domética e a Internet das Coisas.
As casas sdo equipadas com as mais
recentes solucoes tecnoldgicas e ino-
vadoras, como as cozinhas dindmi-
cas, instalagBes sanitdrias isentas de
qualquer barreira de mobilidade,
automatizagOes diversas e climati-
Zagao.

Pedro Pinto de Jesus diz ainda
que a partir deste ano serd alargado
“0 dmbito, incorporando neste con-
ceito de habitagio os ‘handicaps’ as-
sociados ao envelhecimento e s
doencas de Parkinson e Alzheimer”.

112 edificios estio

a ser reabilitados

Questionado sobre quantas
obras de reabilitagio estio neste
momento a decorrer sob gestio da
empresa e onde, 0 responsivel da
GEBALIS responde que ao abrigo
do programa “Aqui Ha Mais Bair-
ro”, estio ativas “seis frentes de
obra em 112 edificios, nas fregue-
sias de Marvila, Beato, Carnide, Oli-
vais e Ajuda”. “Simultaneamente
decorrem em todos os bairros os ha-
bituais trabalhos de manutencio e
conservacio do edificado que repre-
sentam um investimento de cerca de
trés milhdes de enros.”

Pedro Pinto de Jesus salienta
ainda o investimento de “um mi-
lhiio de euros para instalagiio e mo-
dernizagio de elevadores, num par-
que de equipamentos de 11847,

R.U.-L.S.
Uma marca
de confianca

A “R.U.-LS. - Reabilitagio Urba-
na Inteligente e Sustentdvel” é
uma marca da AICCOPN que
distingue as empresas que cum-
prem um referencial de legalida-
de, qualidade e sustentabilidade.
As empresas podem aderir gratui-
tamente i marca - que esta agora
a iniciar um novo ciclo de promo-
¢do, divulgacio e reforgo de ini-
ciativas - e 0s donos de obra, em
especial os particulares que neces-
sitam de fazer pequenas ou gran-
des intervengfes nas suas casas,
poderio encontrar empresas ha-
bilitadas, que assumem o cumpri-
mento de um Codigo de Condu-
ta Empresarial e que estdo sujei-
tas a demonstragio de competén-
cias técnicas.

“Esta é uma marca que tem
consolidado a sua posi¢io en-
quanto instrumento promotor da
confianga e seguranga de todos
aqueles que se relacionam com o
setor, questio que se tornou ain-
da mais premente neste contexto
pandémico. Fendémenos como a
informalidade e 0 incumprimen-
to de regras basicas relativas a
saide e seguranga do trabalho
constituem riscos que sdo poten-
ciados na conjuntura atual”, re-
corda Reis Campos, presidente da
AICCOPN.

O responsdvel maximo da
ATCCOPN alerta ser necessario
reforcar uma atuagdo global e efi-
caz, combatendo quem age 4 mar-
gem da lei e reconhecendo quem
se diferencia pelas boas priticas,
legalidade e promogio da inova-
¢io e da sustentabilidade. “E esse
reconhecimento comega nas nos-
sas proprias casas e na decisio so-
bre a quem recorremos quando
precisamos de materializar um
projeto ou de manter a nossa ha-
bitagio segura e sustentdvel. £
neste Ambito que a marca “R.U.-
-L5. - Reabilitagio Urbana Inteli-
gente e Sustentavel” da um con-
tributo fundamental”.



	JNegocios_Ed4418_NegREDE_ReabilitacaoUrbana_26Jan2021_Page_08
	JNegocios_Ed4418_NegREDE_ReabilitacaoUrbana_26Jan2021_Page_09

